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1- Sayın Müsteşarım, öncelikle bizlere Amerikan Savunma sanayi firmalarının geçmişte yer aldığı projeler hakkında bilgilendirebilir misiniz?  Bu projeler kapsamında yapılan işbirliği doğrultusunda değerlendirmeleriniz nelerdir?

Türk Savunma Sanayinin oluşturulması sürecinde, Amerikan Savunma Sanayii firmaları ile yapılan işbirliğinin önemli katkısı bulunmaktadır. Örneğin Müsteşarlığımızın ilk projelerinden olan 1. Paket Zırhlı Muharebe Aracı (ZMA) Nurol İnşaat ve Ticaret A.Ş. ile Amerikan Firması FMC Corporation arasında oluşturulan “FMC-Nurol Savunma Sanayii A.Ş. (FNSS)” ortak girişimi ile 1698 zırhlı muharebe aracı 1998-2000 yıllarında Türk Silahlı Kuvvetleri envanterine kazandırılmıştır. Türk Savunma Sanayinin kara araçlarındaki yetenek geliştirimi sürecinin ilk adımları olarak nitelendirilebilecek bu projenin devamı olarak 2000-2005 arasında FNSS firması çalışmalarıyla 2. Paket ZMA Projesi kapsamında 551 adet araç yüksek bir yerli katkı oranı ile TSK envanterine kazandırılmıştır. 

ABD Savunma Sanayii şirketleri Türk Havacılık sektörünün kuruluş ve gelişimi sürecinde de önder rol oynamışlardır. Öncelikle Hava Kuvvetleri’nin F-16 savaş uçağı ihtiyacını karşılamak üzere 160 adet F-16 uçağı ile bu uçakların motorlarının Türkiye’de ortak üretimini kararı doğrultusunda 1984 yılında TUSAŞ ile F-16 üreticisi General Dynamics Şirketi arasında “ TUSAŞ Havacılık ve Uzay Sanayii A.Ş. (TAI)”, daha sonra da TUSAŞ ile motorun üreticisi General Electric Şirketi arasında “TUSAŞ Motor Sanayii A.Ş. (TEI)” ortak yatırım şirketleri kurulmuştur. 

F-16 uçağı üretimi süreci Türk Savunma Sanayinin elektronik harp alanında teknoloji temeli oluşturmasına da katkıda bulunmuştur. MİKES, 1987 yılında bu amaçla kurulmuş ve 1989 yılında F-16 uçaklarında kullanılmak üzere ALQ-178(V)3 Kendini Koruma Elektronik Harp Sistemi üretimini kapsayan SPEWS-I Sözleşmesi’ni SSM ile imzalamıştır. Amerikan şirketleriyle ortak yatırım modeli ile 1990 yılında kurulan bir diğer savunma sanayii şirketimiz Aydın Yazılım ve Elektronik Sanayii A.Ş. (AYESAŞ)’tır. Aydın Yazılım’ın %60’ı Vestel Savunma A.Ş., %40’ı ise Amerikan L3 Communications Corporation’a ait bulunmaktadır. AYESAŞ ana yükleniciliğinde Mobil Radar Kompleksleri (MRK) Tedariki Projesi ile Hava Kuvvetleri Komutanlığı envanterine 14 adet Radar Sistemi ve 13 adet komuta kontrol ve muhabere sistemi kazandırılmıştır. Alp Havacılık ile Sikorsky firması arasındaki işbirliği, her iki ülke savunma sanayiinin ortak gelişimi açısından örnek teşkil etmektedir. Bilindiği üzere, Alp Havacılık Sikorsky firmasının ana tedarikçilerinden birisi olup, Alp Havacılık JSF ve Black Hawk projelerinde önemli roller üstlenmiştir. 

ABD Savunma Sanayii şirketlerinin geçmiş dönemde iştirak ettiği projeler esasen iki ülke arasındaki yakın işbirliğinin de bir göstergesidir. Örnek vermek gerekirse, Sikorsky Firması ile 1990-1996’te I. ve 1999-2005 arasında toplam 95 adet II. Paket Genel Maksat Helikopteri üretimi, 1998-2006’te 8 adet deniz helikopterinin tedarikini kapsayan I. Paket Deniz Helikopteri Projeleri sayılabilir. Bahsekonu projelerde çoğunlukla hazır alım tedarik modeli tercih edilse de halihazırda Türk Savunma Sanayii, ABD Savunma Sanayii şirketleri ile yerli katkı oranı yüksek, ortak geliştirme projelerine imza atabilecek düzeye ulaşmıştır. Örneğin, Ana Yüklenicinin Lockheed Martin olduğu Peace Onyx Projesi çerçevesinde 30 adet F-16 uçağının teslimatı ve son montajı Ankara’daki TUSAŞ tesislerinde gerçekleştirilecek olup, motorları TEI TUSAŞ Motor Endüstrisinin Eskişehir’deki fabrikasında yapılacaktır. Bir başka örnek, Türk F-16C Blok 50 uçakları için Elektronik Harp (EH) Sisteminin Amerikan BAE Systems ve MIKES A.Ş. firmaları tarafından ortaklaşa bir şekilde geliştirildiği SPEWS-II Projesidir. 

Bugün gelinen noktada, hazır alım ve lisans altında üretim süreçlerini geride bırakan Türk Savunma Sanayii, kendi özgün ürünlerini geliştirebilen, teknoloji üretebilen bir konuma ulaşmıştır. Türkiye’nin gündeminde yer alan hava savunma sistemleri, uzay sistemleri, uçak ve helikopter gibi programlarda Türk Savunma Sanayinin ulaştığı bu nokta dikkate alınarak ABD Savunma Sanayii ile işbirliği olanakları değerlendirilmelidir. 

2- Genel Maksat Helikopter Projesi kapsamında Sikorsky iki adaydan biri. Bu kapsamda bu projenin mevcut durum ve işleyecek süreç hakkında neler söyleyebilirsiniz?

Proje kapsamında; K.K.K.lığı, Dz.K.K.lığı, Hv.K.K.lığı,  GES.K.lığı,  Öz.Kuv.K.lığı, J.Gn.K.lığı, S.G.K.lığı, O.G.M.lüğü ve E.G.M.lüğü ihtiyacını karşılamak üzere toplam  121 adet helikopterin tedariki planlanmaktadır.

· Projede ana yüklenici TUSAŞ olarak belirlenmiştir. TUSAŞ; AgustaWestland/İtalya ve Sikorsky/ABD firmalarının tekliflerini kapsayan revize teklifini 27 Mart 2009 tarihinde Müsteşarlığımıza teslim etmiştir.  Yapılan çalışmalarda, 
· Kullanıcıların harekat ihtiyaçlarının karşılanması

· Seçilecek platformun önümüzdeki 20 yıl için de geçerli olacak Genel Maksat Helikopteri olması

· Helikopter üzerinde geliştirme, modifikasyon, sistem entegrasyonu ve test kabiliyetlerinin kazanılması

· Helikopter geliştirmesine/üretimine ortak olunması,

· Belirlenen helikopter parçalarında yerli sanayinin tek/ikinci/sertifikalı kaynak olunması,

· Kullanıcı ihtiyaçlarına ilişkin ekipmanların “Tamamlama Merkezi” olarak yerli sanayii tarafından yapılması, 
· Nihai montaj hattının kurulması,

· Belirlenen bölge kapsamında 3. ülkelere satışların gerçekleştirilmesi,

· Depo Seviyesi Bakım kabiliyeti kazanılması,

· Belirlenen bölge kapsamında Türkiyenin Destek Merkezi olacak şekilde yapılanması,

· Etkin maliyet ile yerli sanayii katılımının azami seviyeye getirilmesi.

hedefler olarak belirlenmiştir.

Yukarıda belirlenen hedefler doğrultusunda TUSAŞ ana yükleniciliğinde AgustaWestland ve Sikorsky firmaları ile görüşmelere ve teklif değerlendirme çalışmalarına devam edilmektedir.

3- Son yıllarda Amerikan ve Türk savunma sanayii şirketlerinin işbirliğinde önemli gelişmeler kaydedildiği görülmektedir. Son olarak IDEF sırasında Lockheed Martin, Sikorsky ve Raytheon’ın Türk şirketleriyle yaptığı sözleşmeler ve Paris Airshow sırasında Pratt Whitney ve KaleAero şirketlerinin yaptığı işbirliği anlaşması örnek olarak gösterilebilir. Bu kapsamda iki ülke sanayii arasındaki gelişmeleri nasıl değerlendiriyorsunuz?
Hangi alanlarla yoğun bir işbirliğine gidilmesi taraflar açısından çift taraflı bir yarar sağlayabilir? Bu konudaki önerileriniz ve görüşleriniz nelerdir?
Bilindiği üzere, NATO’nun iki önemli üyesi olan Türkiye - ABD arasındaki savunma sanayii işbirliği sağlam bir geçmişe dayanmaktadır. Türkiye’de modern bir savunma sanayiinin kurulması yönündeki çabalarda Türk-Amerikan savunma işbirliğinin önemli katkıları olmuştur. Bugün ülkemiz, savunma sanayii alanında temel kabiliyetleri haiz bir ülke konumuna gelmiştir. Hazır alım ve lisans altında üretim süreçlerini geride bırakan Türk savunma sanayii, kendi özgün ürünlerini geliştirebilen, Müşterek Taarruz Uçağı (JSF) gibi çokuluslu projelerde tasarım ve üretim düzeyinde ciddi iş payları alabilen bir yapıya kavuşmuştur. Türk savunma sanayii, ABD’nin ulusal projelerine de destek verebilecek ve müşterek ürünleri üçüncü ülkeler için birlikte geliştirebilecek kapasiteye ulaşmıştır. Bu durum, iki ülke arasında karşılıklı işbirliğinin daha üretken bir zemine oturmasına yardımcı olacaktır. Türkiye’nin gündeminde yer alan hava savunma sistemleri, uzay sistemleri, uçak ve helikopter programlarında ABD sanayii ile yüksek işbirliği potansiyeli de dikkate alındığında, Türk-Amerikan savunma sanayii ortaklığının etkin bir şekilde geliştirilebilmesi hususlarına yönelik politika ve stratejiler önem taşımaktadır. Bu temeller üzerine inşa edilecek bir savunma sanayii işbirliği ortaklığı, hiç şüphe yok ki, iki ülke sanayileri arasındaki ekonomik ve ticari faydaya dayalı ilişkileri de güçlendirecektir. 

4- Son olarak Amerikan Savunma Sanayii şirketlerine vermek istediğiniz mesaj nedir?  
Daha önce de belirttiğim gibi, Türk savunma sanayii, kendi özgün ürünlerini geliştirebilen, JSF gibi önemli bir projede tasarım ve üretim düzeyinde ciddi iş payları alabilen bir yapıya sahiptir. Türk savunma sanayii, ABD’nin ulusal projelerine de destek verebilecek ve müşterek ürünleri üçüncü ülkeler için birlikte geliştirebilecek kapasiteye ulaşmıştır. Türkiye’nin bilhassa kurulan teknoparklar, ivmesini hızla artıran sanayii sektörü ve sahip olduğu kalifiye işgücü düşünüldüğünde artan bir potansiyeli bulunmaktadır. Nitekim Savunma Sanayiimiz için 2009-2016 Sektörel Strateji Dokümanı hazırlanmıştır. Bu kapsamda KOBİ’lerimizin desteklenmesi ve sektörün uluslararası rekabet gücünün artırılması hedeflenmektedir. Ortaya konulan bu hedefler, KOBİ’lerimizin daha açık ve pazara entegre olmalarını sağlayacaktır. Bu durum,  iki ülke savunma firmaları için de bilhassa Yazılım ve Ar-Ge gibi alanlarda yeni imkanlar yaratmaktadır.
Bu temeller üzerine inşa edilecek bir savunma sanayii işbirliği ortaklığı; iki ülke sanayileri arasındaki ekonomik ve ticari faydaya dayalı ilişkileri güçlendirecektir. Diğer yandan, iki ülke arasında savunma sanayii alanında ortak bir vizyon oluşturulması yönünde çalışmalar bu yıl başlatılmış olup yakın bir dönemde imzalanması planlanmaktadır. Bu çalışmanın neticesinde her iki ülke savunma firmalarının işbirliği konusunda daha sağlam bir zemin oluşturacağı açıktır. Bu ve benzeri işbirliklerinde her türlü desteği vermeye hazır olduğumuzu bir kez daha belirtmek istiyorum.  
